
ATELIERS ESPACÉS
(environ un atelier  
tous les 3 mois)

Pôle Créer Son Activité

IDÉE ETUDE DE 
MARCHÉ

PROJET STRATÉGIE 
COMMERCIALE

PRÉVISIONS
FINANCIÈRES

CHOIX DU 
STATUT JURIDIQUE

CRÉATION 
D'ACTIVITÉ

GESTION DE 
L’ENTREPRISE

ATELIERS THÉMATIQUES
LES CLUBS

Réunion d’information 
Couveuses

Entrepreneuriat collectif culturel

Se lancer en micro-entreprise 

Lancer son activité indépendante

Rencontre du 3ème Fil

ATELIERS 
RÉGULIERS
(un atelier par 
mois ou tous les 
deux mois)

L’image de marque de 
l’entreprise

Dynamiques transnationales Entreprendre au féminin

Emergence de projet 
de création d'entreprise

Structuration projet de 
création d’entreprise

Passer de l’idée au projet dans l’ESS

Gérer opérationnellement son 
entreprise

Création d’association

Gestion d’association

Formation à l’image de marque et aux outils digitaux

Finaliser sa stratégie de création d’entreprise

Les 24h des Artistes-Auteurs

Finaliser son business plan 

Séances d’information 
Ateliers
Parcours

Journée d’information Clubs
Différents types d’évènements 

→ Organisez votre parcours d’entrepreneur en participant aux différents évènements 
collectifs organisés par le pôle Créer Son Activité. Inscriptions à distance sur le site 
http://www.cite-sciences.fr/fr/au-programme/lieux-ressources/cite-des-metiers/ . 

Cité des métiers – Pôle « Créer son activité »
Du mardi au vendredi de 10h à 18h 

Cité des Sciences et de l’industrie, 30 avenue Corentin Cariou, 75 019 Paris
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Maîtriser les fondamentaux de la création d’entreprise

N° 2

Financer son projet 
de création d’entreprise

De son étude de marché à sa stratégie 
commerciale

Connaître vos droits à la retraite ?

Sensibilisation des professionnels de l’insertion à la 
question de l’entreprenariat 

Activ’Go

La Finance pour les non-financiers

Le Pitch : apprendre à 
présenter son projet de 
création d'entreprise

Les différentes étapes de 
la création d’entreprise Rechercher des clients et 

défendre ses marges

Initiation à l’étude de 
marché

De l’idée au projet
Le portage salarial : comment 
facturer sans s'immatriculer ?

L'URSSAF vous accompagne

Prospecter efficacement pour se 
développer commercialement

Construire son identité de marque

http://www.cite-sciences.fr/fr/au-programme/lieux-ressources/cite-des-metiers/
http://www.flaticon.com

